



一、怎么原创文章 

既然你想做QQ空间营销，就必须近期让潜在客户了解我的广告信息。我就想把广告信息写成一篇有诱惑力的文章（标题尤其要有吸引力），文章里必须要留下我详细的联系方式，并且还插入产品图片。  

我要在每篇文章的结尾，给我那篇广告文章做一个超级链接。那个链接我会用红色粗体标出，这样才显眼。我想要引导潜在客户去立即点击那个红色的超级链接。潜在客户在读完我的文章后，只有1秒钟的时间继续停留。我要利用这1秒钟的时间，引导潜在客户去立即点击我的广告。 

   
               
二、怎么做转载功能
对于会写文章的人来说，他们通常会写一些令人感受到很高的价值的文章。对于这类文章，QQ上的很多好友都会不自觉地去转载。当好友转载了文章后，文章同样会出现在好友的好友的空间动态里。这个跟“分享”有同样的传播功能。  

我平常在好友的QQ空间里，一定会看到他们转载的一些看起来非常有价值的文章。这个时候，我就转载过来。但是一定要注意一个细节：转载过来之后，我一定要对这篇文章进行编辑，在文章末尾留下我的广告文章链接。  

因为这类文章被转载的几率很大，所以当我的QQ好友看到后，他们也会不自觉地进行转载。这样，我的那篇广告文章就会一起被转载过去。如此一来，在很多很多人的QQ空间里，就会形成源源不断的病毒式传播。 

 
              
三、怎么做分享功能 

文章在QQ空间里发表完之后，如何让更多的人看到我的文章？平时可能没有留意到，QQ空间里每篇文章的标题上，都有一个“分享”按钮。当我点击“分享”按钮的时候，我的文章不但会在你QQ上所有的好友的空间动态里显示，还会在我的好友的好友的空间动态里显示。这样，我的文章就会在很多人的QQ空间里，自动形成病毒式传播。如此一来，很多潜在客户都会看到我的文章，继而通过我的超级链接，看到我的广告文章。 

   
               
 四、怎么做QQ签名 

 
QQ签名是一个很重要的细节。大多数人在QQ签名上写的是产品信息、联系方式。这固然对。但也不能长期保持同样的信息。这个世界上，无聊的人永远占大多数。所以，我的潜在客户，不要以为他们整天在忙，其实他们每天闲的时间很多。当谁的QQ签名上有新的签名的时候，他们往往会很快就发现。 

 
      所以，我会迎合潜在客户的这种心理，经常更新我的QQ签名，让他们经常关注我的QQ。如果我的QQ空间里发表了新文章，也请在QQ签名上写出来，告诉他们。这样可以引导他们第一时间来看我的新文章。QQ上的好友，他们会长时间地观察你，直到他们认为可以相信你的时候，他们自然会向你下订单.
五、怎么适当回帖和更新  

适当回帖 

QQ空间是一个私人空间，所以进入我的QQ空间的人，都是“好友”的身份，虽然很多好友我根本不认识。所以，对于好友，互动交流比较重要。对于一些好友的评论，可以适当地回帖，加强沟通。 

经常更新 我的QQ空间应该经常更新，而不是常年一潭死水。如果我想做好QQ空间营销，就得经常更新我的QQ空间，让我的QQ空间活跃起来。这里还要注意一点：一定要控制转载文章的比例，不要别人一进入你的QQ空间，放眼望去，几乎全都是转载的，那样，很多潜在客户立马就跑掉了。因为没有几个人喜欢看转载的文章。在10篇文章里，顶多2篇是转载的。QQ空间营销，我通过学习马上就会重视起来的。
通常我会把我在新浪博客上发表的很重要的文章，再转发到QQ空间里去。每发一次，我都会习惯性点击“分享”功能，然后不用多久，点击量就哗哗地上来了，也会有很多人自动转载和分享。经常更新QQ空间，会把QQ上很多的好友激活，从而提高转化率。   

             
 六、怎么用相册和微博功能  

相册功能 

相册是一个上传图片的地方。我会多上传产品图片，但是也不会忘了上传个人的生活照片。上传产品图片，是为了让潜在客户了解我的产品。上传个人生活照片，是为了让潜在客户知道我长什么样，增加信任感。这两者缺一不可。 

 QQ微博 

现在微博很流行，QQ微博更是中国注册用户最多的微博。微博的最大优势就是病毒式传播。QQ空间和QQ微博是可以打通的。 

   
所以在注册QQ微博的时候，我会选择将空间里的信息（文字，图片）都同步发表在微博里的功能。这样，更多的人会传播我发布的信息。

