



无论你是否关心微信营销，我们都惊讶的发现，越来越多的行业，诸如KTV、银行、餐饮、电子商务、咨询服务等行业，都在努力探索新的营销模式，而拥有3亿多用户的微信绝对是一个崭新的最佳营销途径。由于其拥有的庞大用户、微信技术支撑以及自身移动用户端的特点，微信必将变革传统的移动互联网，带领人们进入移动互联网时代!为用户提供更方便、快捷的服务，不再受限于网络服务。

　　
微信营销盛行，如何做好微信营销就成为了企业关注的焦点。各个行业几乎都会有些成功案例，本报记者接下来会重点关注微信营销，给大家分享一些成功的微信营销案例。

　　
关注KTV微信，玩游戏有奖!

　　
小编无意中发现身边的朋友在对着微信唱歌，自己玩的不亦乐乎，经过询问才知道，原来朋友在参与附近一家KTV的有奖游戏，该游戏只要听旋律唱出歌曲即为回答正确，全部答对可获得两小时免费包房时间，错1-2首可免费获得嘉士伯啤酒两瓶。在朋友的介绍下，小编也参与了游戏，玩了一个叫音迷勇者的游戏，这个游戏需要听歌曲猜歌名，由于小编不是经常泡KTV，更不是麦霸，所以在朋友的帮助下，才一起完成了这个游戏，答对了这里的5道题，获得了50元的代金券。

　　
事后，小编认真的分析了下，这样的微信营销方式，不但增加了用户对KTV的关注度和粘度，同时也将该KTV的品牌推广形成了圈子营销，让更多的人了解到了，更有利的是间接引导用户拿着代金券去消费。

　　
关注KTV微信，随时随地咨询、预订!

　　
除了上面小编介绍的2种游戏外，也还有其他的游戏，可以供大家玩的。但是除此之外，还有一个亮点!当我们一群人决定下班后去这家KTV玩的时候，小编的朋友竟然通过微信就可以咨询当天的价格，有没有优惠活动等信息，报上我们的人头数量，还可以预定房间，并且KTV的微信客服会把房间的图片发来给我们看一下。

　　
这一功能跟电话咨询预定相比，省去了找电话号，打电话的麻烦，同时还可以看到已经预定的房间图片;跟在线咨询预定相比，更是摆脱了时间和地域的限制，不是一定要上网才能咨询和预定了，而是随时随地都可以通过微信咨询预定。

　　
KTV案例分析：

　　
这个KTV的微信营销应用，充分的提升了用户体验度。得到了很多新老客户的青睐，据小编后来了解，这个KTV经常在官方微信上做一些有奖的互动游戏，本来原本只有几百多个粉丝的微信账号，通过短短一周的活动，粉丝已增加到5000人，店内的生意也越来越红火，黄金时段要是不提前两三天预约，根本没有空房间。至于该KTV的游戏活动是由KTV和365微服务公司共同策划的，365微服务公司还为其提供游戏活动的技术支撑、智能咨询受理，自动应答系统无法辨别的将直接转为人工受理等业务。

　　
KTV是我们每个人都不陌生的，回想一下当团购没有出现的时候，我们会选择去附近的KTV或通过朋友了解到其他地方的KTV，再电话咨询与预定，当团购出现后，我想大多数人会选择去团购网站上选好地点，找该地点附近优惠的KTV，再电话预定。而微信营销出现后，所有一系列的操作就都可以转移到移动端的微信上。

　　
我们的生活中处处是微信，你用，或者不用微信，微信就在那里，不悲不喜;你爱，或者不爱微信，微信就在那里，不离不弃. . .微信作为更快速的即时通讯工具，传播到达率100%，使沟通更灵活、更智能。正如文中所说的某KTV都在勇于尝试微信营销，还有什么不能通过微信来营销呢，何况还有如365微服务这样的公司来出谋划策!在此小编大胆预测：如同2014是微信年一样，2015会是微信营销年!微信商业化未来会怎样，小编会持续关注、收集信息，并分享给大家，让我们拭目以待!

